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■ベルーフからのお知らせ：桑原　真弓（くわはら　まゆみ）

◇ベルーフのホームページに「緊急経済対策コーナー」へのリンクボタンを追加しました。

　ベルーフのホームページのトップページに新たに「緊急経済対策コーナー」ページへのリンクボタンを設置しました。
「緊急経済対策コーナー」では国および地方公共団体の実施する緊急経済対策が紹介されており、随時最新情
報に更新されております。
経営や雇用の安定を目的とした金融支援や助成金が紹介されておりますので、ぜひご活用ください。

ベルーフホームページ ：　http://www.zh-beruf.com
トップページの中央部に右のリンクボタンが設置されております。

■会計こばなし「変動損益計算書の巻」：松下　勝也（まつした　かつや）

　こんにちは。今月は松下が担当させて頂きます。
　夏真っ盛りで暑い日が続いていますが、夏バテなどされて
いませんでしょうか。
　
　前回の「会計こばなし」に書かれていました「変動損益計算書」
について書かせて頂きます。
　「変動損益計算書」って何?と思われた方も多いと思います。
「変動損益計算書」とは、すべての費用を売上に伴って増加又は
減少するかにより「変動費」と「固定費」に分けて表示した損益計
算書を言います。

　「変動費」とは売上の増減に比例して変動する費用で商品仕入高・材料費・外注費などが該当し、「固定費」
とは売上が増減しても変動しない費用で人件費・地代家賃・支払利息・減価償却費などが該当します。（製造
原価に記載されているものも含まれます。）

　では、この「変動損益計算書」が経営者の意思決定にどのように役立つのか？

　「変動損益計算書」には、「限界利益」という言葉があり、この「限界利益」は売上から変動費を差し引いたもの
です。「固定費」は、この「限界利益」以下に収めないと赤字になってしまいます。

　また、売上に対する限界利益の割合を「限界利益率」と言います。
この「限界利益率」を把握することで商品や製品の採算性分析や赤字原因を発見することができます。もし、「限
界利益率」が前期と比較して大きく悪化している場合は、過剰な仕入れや売上値引きが行われていないか確認
しなければなりません。
　また「変動損益計算書」からは「損益分岐点売上高」を簡単に算出することができます。

　私が夏になってまず1番最初に考えることは・・・「痩せるチャンス！（笑）」
去年の年末から忘年会・・新年会・・と溜めに溜めこんできたお腹周りを
一気に減らせる季節が夏かなぁなんて考えたりします。

　ちなみに去年の夏には午後2時から15キロもジョギングをして1日で体重を一気に4キロ落とすなんてこともしてみま
した。走り終わった後は視界がうっすら白かったのを覚えています。
やると決めたらそんな無茶をしてしまう私なんです。

　なんかこんな事ばかり書いていると、「ちょっと太った楽しくない人」という印象がついちゃいますよね～。
という事で話題を変えましょう！

今年の夏はみなさん何をしましたか?
海に行きましたか?　それとも川ですか?　それとも山?
お盆休みを利用して旅行に行かれた方も多いのでしょうか?
ほんと夏って、考えるといくらでも楽しい事が思い浮かびそうな素敵な季節ですよね。

　ちなみに私はこの夏ピアノを習い始めようかなぁなんて考えています。ピアノって小さい頃から始めていないと弾けな
いイメージの楽器ですが、そんなこともないんですよっ！
24歳からピアノを始めて超有名になっているジャズピアニストだっていますし、あの有名な歌手の絢香さんだってピアノ
を練習し始めて数年で弾き語りまでできるようになっていたりします。
「そんなの一部の才能のある人だけだよ～。」と、すご～くすっご～くたくさんの声が聞こえてきそうです。
もし思った方がいたとしても、私が巡回監査でお邪魔したときには心の中にしまっておいて下さいね。
2,3年後に「ほら弾けたでしょ～」って言えるように頑張るので、みなさん応援して下さい！

　私にとって「夏」は気分がスカッとする大好きな季節なんで、みなさんも何か新しい事にチャレンジしてみてはいかが
でしょうか?できるできないは別にして、やりたい事を始めると少し楽しい気持ちになれるかもしれませんよね。
もし、何か新しいことにチャレンジされる方がいらっしゃいましたら、この夏無謀な挑戦でピアノを始める田中までお話
を聞かせて下さい！

◇『夏到来っ！！！』 

　こんにちは！ 田中です！

　今回、何を書こうかなぁと考えていたのですが季節が夏なので、
「夏」をテーマにブログを書こうと思います。

■スタッフブログ「ほっと一息」：田中　広大(たなか　ひろと)

この損益分岐点売上高は、利益がゼロとなる売上高です。

　そして、この算式を応用すれば目標経常利益を確保するために必要な売上高を簡単に算出することができます。

　「変動損益計算書」は、「限界利益」・「損益分岐点売上高」・「目標利益達成のための売上高」を基に現状のどこ
に問題点があるのか、今後の戦略はどこに的を絞って取組んでいくのか、経営者の意思決定に必要な情報を提供し
てくれます。

　「ＦＸ2」の「41 全社業績の問合せ」では、この「変動損益計算書」を当期・前期・予算と一画面で比較することが
でき、比較を通じてより有用な情報を提供してくれます。また上記の算式に必要な限界利益率を表示する画面があり
「損益分岐点売上高」・「目標利益達成のための売上高」を簡単に計算することができます。
　ベルーフとしては「変動損益計算書」等を基に企業の黒字化をどんどん支援していきますので、これからも宜しくお願
い致します。

目標利益達成のための売上高＝
固定費＋目標経常利益

限界利益率（限界利益÷売上高）

損益分岐点売上高＝
固定費

限界利益率（限界利益÷売上高）

「売上」－「変動費」＝「限界利益」

黒　字：「限界利益」＞「固定費」　　　　　　　赤　字：「限界利益」＜「固定費」

8月7日の研修先にて


